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Trendthema Corporate

Social Res

@ Unternehmen, die sich heute
gesellschaftliche Verantwortung
(CSR) auf die Fahnen schreiben, haben
folgendes Problem: Entweder man wirft
ihnen vor, CSR opportunistisch als Marke-
tinginstrument zu missbrauchen, oder

sie gelten als sozialromantische Uber-
gangsphanomene ohne ernsthafte wirt-
schaftliche Ambition. Good Works! wendet
sich an Unternehmenslenker, die aus tiefer
Uberzeugung beides wollen: Gewinne
erzielen und Gutes tun.

Good Works! zeigt anhand aktuel-
@ ler Beispiele aus Uber 50 grofRRen
und mittelstandischen Unternehmen welt-
weit — darunter Coca-Cola, Nike, Patagonia,
IBM, General Electric u.a. — wie Unterneh-
men das Wohl der Allgemeinheit in ihr

Marketing integrieren und Zynikern den
Wind aus den Segeln nehmen kdnnen.

o

Philip Kotler gilt vielen als Vater des modernen Marke-

pon5|b|I|t>( CSR
der gute Wille reich

nicht

PHILIP
KOTLER

Wie Sie mit Jum
richtigen MAR
die WELT

Ilhre BILANZEN

verbessern

ting. Er ist Professor fUr internationales Marketing an der
Kellogg School of Management, Chicago. Er ist einer der
renommiertesten Marketingexperten weltweit. Zahlreiche
seiner Bucher sind Bestseller.

David Hessekiel ist Prasident des Cause Marketing Forum,
Inc., einem weltweit fihrenden Forum fir nachhaltiges
Wirtschaften.

Nancy R. Lee hat Gber 25 Jahre Erfahrung im Marketing,
sowohl im 6ffentlichen als auch im Non-Profit-Bereich. Sie
lehrt Marketing, Social Marketing und Marketing fir Non-
Profit-Organisationen an der University of Washington und
an der Seattle University.

Philip Kotler, David Hessekiel, Nancy R. Lee
GOOD WORKS!

Wie Sie mit dem richtigen Marketing die
Welt — und Ihre Bilanzen verbessern
Aus dem Amerikanischen

von Nikolas Bertheau

ca. 350 Seiten, 15,6 x 23 cm, gebunden
ca.€34,90 (D) /€35,90 (A)

ISBN 978-3-86936-471-1

Warengruppe: 1785

Erscheint: Mai 2013

9‘783869




Bestehen Sie 12 personliche
Mutproben — und schauen Sie,
was sich verandert

@ ,Business as usual” mit dem Pradi-
kat ,besonders mutlos”— so geht es
heute in vielen Unternehmen zu. Statt Mut
grassiert Angst. Angst vor Zuriickweisung,
Angst vor Fehlern. Grund fur Alexander
Verweyen, eine praktische Anleitung fr
mehr Mut im Business zu schreiben in
Bereichen wie Akquisition, Fihrung, Teams,
Verhandlung, Prasentation, Wachstum u.a.

Lernen Sie bewahrte und originelle
@ Tools kennen, die helfen, die Gren-
zen des Maglichen zu verschieben. Denn L l
durch Mutproben sind wir schon als Kinder

innerlich gewachsen. Als Erwachsene
kénnen wir das auch! -2

@ Das Buch enthalt Uberdies ein ;
kleines Spiel fur den Leser: Am Ende g
eines jeden Kapitels wird er jeweils zu einer
Mutprobe herausgefordert. Wenn er alle 12
Mutproben besteht, erhalt er vom Autor ein

kleines Geschenk und ein personliches
Mut-Zertifikat.

o ©

Alexander Verweyen (Miinchen) ist Dipl.-Betriebswirt,

Unternehmer, Strategieberater und Buchautor. Als Ge- Alexander Verweyen

schaftsfuhrer eines Consultingunternehmens unterstutzt Mut zahlt sich aus

ervor allem Kunden im Premium-Segment bei der Steige- 12 Mutproben furs Business

rung ihrer Performance und bei Veranderungsprozessen. Mit zahlreichen Abbildungen

Sein Credo: »Trau dich! Nur wo Fihrungskrafte und Mit- ca. 220 Seiten, 15,6 x 23 cm, gebunden
arbeiter den Mut haben, als Menschen entscheidend Gber ca.€£29,90 (D) / €30,80 (A)

sich hinauszuwachsen, kann sich ein Unternehmen auf ISBN 978-3-86936-472-8

Dauer im Wettbewerb unterscheiden.« Warengruppe: 1784

www.alexanderverweyen.com Erscheint: April 2013




Diplomatie im Alltag

@ Diplomatie meint urspriinglich die
Pflege der Beziehungen zwischen

den Staaten durch geschickte Verhandlun-
gen unter haufig extrem angespannten

Bedingungen. Die Absicht einer diplomati- _
schen Vorgehensweise ist in erster Linie, die
eigenen Zielsetzungen zu erreichen, ochne

dabei die Beziehung zum Gesprachspartner
zu belasten. M IT

@Was fiir die Diplomatie zwischen D I P L O M AT I E

Staaten zutrifft, gilt in gleicher Weise j
auch fir die Kommunikation im Unterneh- Z U M Z IE L
men und privaten Umfeld. Das Buch vermit-
telt uns mit anschaulichen Beispielen und
praktischen Tipps, wie wir unser diplomati-
sches Geschick im Alltag verbessern kénnen.
Welche sozialen Kompetenzen dafir nétig
sind. Und wie sich Diplomatie ganz konkret
in unserer Sprache und in unserem Verhal-
ten ausdruckt. Diplomatie ist die intelligente
Alternative zu kraftvollen Machtattitiden mit
meist sehr kurzfristigen Erfolgen.

@ Stéphane Etrillard

Mit Diplomatie zum Ziel

Stéphane Etrillard (Berlin) z&hlt zu den Top-Wirtschafts- Wie gute Beziehungen

trainern in Europa. Zu seinen Klienten zahlen Manager, Ihr Leben leichter machen

mittelstandische Unternehmer und Politiker sowie viele ca. 200 Seiten, 15,6 x 23 cm, gebunden

Menschen, die sich bei ihm neue Impulse holen, um ihre ca.€24,90 (D) / € 25,60 (A)

Kommunikation zielfihrender zu gestalten. Er ist Autor ISBN 978-3-86936-473-5

von Uber 40 Buchern und Audio-Programmen und belieb- Warengruppe: 1481

ter Interviewpartner fur die Presse. www.etrillard.com Erscheint: Marz 2013
LTI




E
e
ZU werden

@ Dass zu viel Arbeit schlecht fir das
personliche Wohlbefinden und
unsere Work-Life-Balance ist, wissen wir
alle. Leider kénnen wir den Faktor Arbeit
nicht einfach aus der Gleichung streichen,
um besser fir uns zu sorgen. Aber wir

konnen hektischen Aktionismus und
unnaotigen Aufwand reduzieren.

@ Peter Taylor zeigt uns einen Weg,
wie wir berufliche und private Ziele
schneller und mihelos verwirklichen
konnen, ohne uns mehr dafir abrackern zu
mussen. Erfolgsstrategien fir Faulenzer
vermittelt uns intelligente Alternativen zu
unzahligen Uberstunden und fihrt uns Step
by Step in das Konzept des »produktiven
Faulenzens« ein.

Das Erfolgsrezept besteht darin, sich
@ zuerst gedanklich mit einer Aufgabe
oder einem Problem auseinanderzusetzen.
Nebenbei lernen wir ,Nein” — das Lieblings-

wort produktiver Faulenzer — in finfzig
unterschiedlichen Sprachen kennen.

fiir

Faulenzer @

fullen Sie sich den Traum,
n erfolgreicher Faulenzer

siel
Faulenzer

GABAL

Peter Taylor

Erfolgsstrategien fir Faulenzer

Wie Sie beruflich und privat mit weniger
Aufwand mehr erreichen

Aus dem Englischen von Birgit Hofmann

Peter Taylor ist internationaler Business-Experte und ca. 200 Seiten, 15,6 x 23 cm, gebunden
gefragter Vortragsredner. Sein erstes Buch The Lazy ca. €24,90 (D) / €25,60 (A)
Project Manager (deutsch: Projektmanagement fir ISBN 978-3-86936-474-2

ISBN 978-3-86936-234-2 Faulenzer) war ein Kindle- und Amazon.com-Bestseller. Warengruppe: 1497

€24,90 (D) / €25,60 (A) www.TheLazyWinner.com. Erscheint: Marz 2013

9“?83869
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Warum sind manche Menschen so

erfolgreich und andere kampfen
jeden Tag um Anerkennung? Warum sieht
bei FUhrungskraften, Sportlern oder Ver-
kaufern haufig alles so einfach aus,
wahrend andere um jedes kleine Erfolgs-
erlebnis hart kampfen mussen?

Die Antwort ist Attitide, die innere

Haltung. Was genau Attitide ist,
beschreibt llja Grzeskowitz in einem
lockeren und moativierenden Erzahlstil. Er
benennt sieben Erfolgsschlissel, die be-
wirken, dass Sie sowohl auf personlicher,
aber auch auf beruflicher Ebene lhre Ziele
und Traume leichter, effektiver und vor
allem mit Spal und Freude erreichen
konnen.

Neben motivierenden Anregungen

erhalt der Leser Losungsansatze,
Checklisten und konkrete Handlungsan-
weisungen, die ihn in die Lage versetzen,
sein Leben eigenstandig in die gewlnschte
Richtung zu lenken.

o

(tituae

EI‘[U|Q durch die richtige
innere Haltung

Ilja Grzeskowitz (Berlin) gehort zu Deutschlands Top-
speakern, er ist Autor, Trainer und Lehrbeauftragter an
der Hochschule fir Wirtschaft und Recht in Berlin. Als
Corporate Business Trainer und Personal Coach be-
gleitet er FUhrungskrafte, Verkaufer und Unternehmer
auf dem Weg zu personlichen und unternehmerischen
Spitzenleistungen. www.grzeskowitz.de

llja Grzeskowitz

Attitide

Erfolg durch die richtige innere Haltung
ca. 220 Seiten, 15,6 x 23 cm, gebunden
ca. €24,90 (D) / € 25,60 (A)

ISBN 978-3-86936-475-9
Warengruppe: 1481

Erscheint: Marz 2013

7838691364759
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Marke Ist keine Frage der Grol3e.
Jede Donerbude um die Ecke kann
Markenkraft aufbauen.

@ Selbst in wirtschaftlich schwierigen
Zeiten werden Millionen Euro sinnlos
in Werbung versenkt. Warum? Weil Marke
sich nicht Uber Emotionen, Kreativitat, einen

USP erklart. Die Ursachen fir jeden Marken-
erfolg liegen im Unternehmen. Und nur dort.

Es ist an der Zeit, das Thema Marke
@ sachlich wie sachgerecht zu beleuch-
ten — ohne jeden Mythos. In diesem Buch
erfahren Sie alles darUber, wie soziale
Anziehungskraft aufgebaut wird. Denn
nichts anderes ist Marke. Egal ob Mini, Aldi,
Audi oder die Donerbude um die Ecke: Jedes
Unternehmen kann sozialen Magnetismus

aufbauen und so zur Marke werden. Das erste ehrliche
Markenbuch
Dieses Buch ist fur alle Menschen, die
@ wissen wollen, wie Marke wirklich
funktioniert und was sich hinter dem allge-
genwartigen Faszinosum verbirgt. Es erwar-
ten Sie glasklare Antworten, ein Ubersicht-

liches Seitendesign und viele anschauliche
Beispiele — vom Mini bis zum Magenbitter.

@ ®

Dr. Arnd Zschiesche und Dr. Oliver Errichiello (Hamburg) Arnd Zschiesche, Oliver Errichiello
gelten als Markenpunks im Anzug. Die Markensoziologen Marke ohne Mythos
beschaftigen sich mit allen Fragen der strategischen Mar- Das erste ehrliche Markenbuch oder
kenfihrung und langfristig orientierten Durchsetzung von warum so viele Menschen einen MINI
Marken. Als Redner und Interviewpartner sind sie bekannt brauchen

\ fUr ihre deutlichen Ansagen zu Markenfragen und ebensol- ca. 256 Seiten, 15,6 x 23 cm, gebunden
chen Absagen an den akuten Werbewahnsinn. Die beiden ca.€29,90 (D) / €£30,80 (A)
sind Dozenten fir Markensoziologie und Markenfihrung ISBN 978-3-86936-476-6
an der Hochschule Luzern und Autoren mehrerer Fach- und Warengruppe: 1785
Sachbucher. www.buero-fuer-markenentwicklung.com Erscheint: April 2013

9“783869

361«-766H



Erstklassige Fuhrung ist im-
mer einfach ... und nie leicht!

@ Es gibt immer noch Unternehmen,
die glauben, mit Hochleistung ohne
Menschlichkeit die besten Ergebnisse
erzielen zu kénnen. Die mit Druck und
Angst operieren. Mit dem Resultat, dass die
besten Mitarbeiter zuerst gehen. Aber auch
Menschlichkeit ohne Hochleistung funktio-
niert nicht. Denn so wichtig eine gute
Stimmung im Unternehmen auch ist, reicht

sie fUr dauerhafte Spitzenleistung nicht aus.

@ Auf Dauer funktioniert ein Unter-
nehmen auf hochstem Ergebnis-
niveau nur dann, wenn Hochleistung UND
Menschlichkeit die Fihrung pragen. Denn
langfristig gewinnen Unternehmen niemals
zulasten ihrer Mitarbeiter, genauso wenig

wie die Mitarbeiter zulasten des Unterneh-
mens gewinnen.

In seinem Buch beschreibt Frank
@ Breckwoldt in 35 Punkten sein
Konzept fr erstklassige Fihrung. Aufgrund
seiner hohen Pragmatik wird dieses Konzept

seit mehr als 10 Jahren erfolgreich und
nachhaltig in Top-Unternehmen umgesetzt.

o

FRANK BRECKWOLDT

HOCHLEISTUNG

UND

MENSCHLICHKEIT

_ DAS AGMATISCHE
FUHRUN ZEPT FUR GESUNDE
SPITZENLEISTUNG

Frank Breckwoldt (Hamburg) grindete Mitte der
80er-Jahre mit seinen beiden Bridern das Friseurfi-
lialunternehmen Ryf Coiffeur. Das Unternehmen, das
heute von Breckwoldt gefuhrt wird, betreibt ca. 100
Salons in Deutschland und der Schweiz mit ca. 1.000
Mitarbeitern. Seit 1998 trainiert Breckwoldt neben
seiner Tatigkeit als Unternehmer FGhrungskrafte re-
nommierter Firmen wie Media Markt, Otto-Versand,
Rossmann Drogeriemarkte und Bacardi Deutschland
sowie erfolgreicher mittelstandischer Unternehmen.
www.hochleistungundmenschlichkeit.de

®

Frank Breckwoldt

Hochleistung und Menschlichkeit
Das pragmatische Fihrungskonzept
fur gesunde Spitzenleistung

ca. 180 Seiten, 15,6 x 23 cm, gebunden
ca. €24,90 (D) / € 25,60 (A)

ISBN 978-3-86936-477-3
Warengruppe: 1784

Erscheint: Marz 2013

‘783869 364773H
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Neukunden zum Nulltarif

@ Die Empfehlungslogik von Roger
Rankel und Marcus Neisen funktio-
niert branchentbergreifend: Ob Sie Steuer-
berater oder IT-Consultant sind, ob Sie
eine PR-Beratung oder einen Catering-
Service leiten — wenn Sie wissen wollen,
wie aus den vielen losen Kontakten, die Sie ) ‘
haben, wertvolle Kontrakte werden, ist A
dieses System goldrichtig fur Sie.

@ Nur ein zufriedener Kunde emp- ) S O

fiehlt Sie weiter. Genauso wichtig

ist: Nur ein System, mit dem Sie sich selbst f l‘-“t ‘t
wohlfihlen, werden Sie auch anwenden. -l'l_n S 1 O 1-11 e I-
So funktioniert Empfehlungsmarketing E ; I - 1 ] OQ-
heute ist ein solches System, weil es auf In p L -1 ' .L.I' IF];bS
Offenheit und Fairness gegenuber dem ‘-:[..r t
Kunden beruht. ma]. X.e lng
@ Das vorliegende Buch wurde um

zahlreiche Beispiele und Empfeh-
lungsideen erweitert und den neuen
gesetzlichen Regelungen fur Telefonmar- . o
keting angepasst. Es ersetzt den Erfolgs- - . )

titel Endlich Empfehlungen, der in vier
Auflagen erschienen ist.

Der einfachste
Weg, neue Kunden
ZU gewinnen

o

Roger Rankel (Mlnchen) ist erfahrener Vertriebsexperte @
und gefragter Redner, Trainer sowie Sales Coach. Zu seinen
Kunden zahlen Mittelstandler ebenso wie DAX-Unternehmen Roger Rankel, Marcus Neisen
(u.a. Allianz, Volkswagen, RWE, Deutsche Bank, Microsoft). So funktioniert
www.roger-rankel.de Empfehlungsmarketing heute
Der einfachste Weg, neue Kunden

Marcus Neisen (Bremen) ist Spezialist fir Neukundenge- zu gewinnen
winnung. Als Produkttrainer fir Adidas und als Marketing- ca. 248 Seiten, 15,6 x 23 cm, gebunden
leiter bei Premiere leitete er zahlreiche Trainings und war ca.€29,90 (D) / €£30,80 (A)
fUr eine Vielzahl von MalRnahmen zum Thema Neukunden- ISBN 978-3-86936-478-0

ISBN 978-3-86936-430-8 gewinnung verantwortlich. Warengruppe: 1785

€24,90 (D) / € 25,60 (A) WWW.marcus-neisen.de Erscheint: Mai 2013

9“783869“36

4780




Unternehmer machen ihre
Zukunft selbst

@ Ihnen wird geraten, sich starker der
Zukunft anzunehmen? Einschlagige
Trends zu beachten? Strategien fir morgen
zu entwickeln? Fragen Sie sich als Fuh-

rungskraft oder Unternehmer nicht auch,
ob dieser Wahnsinn Methode hat?

@ Agenturen und Berater lassen nichts
unversucht, um immer neue sprach-
lich hochgetunte Trends durchs unterneh-
merische Dorf zu jagen. Dass viele aufge-
schlossene Unternehmer hier Zeit und Geld

investieren, ist mangels Alternativen zwar
verstandlich — entschuldbar ist es nicht.

Dieses Buch ist ein Anti-Planungs-
buch fur den Mittelstand. In kriti-
scher Auseinandersetzung mit dem Main-

stream im Management und der Trend- und
Zukunftsbranche entwickelt das Buch die

Friederike Miiller-Friemauth

Anforderungen an das, was flexible Unter- F U I U RE
nehmer ohnehin besser konnen als die

GroRen: selber denken! Dazu bedarf es nur Ein Trainingslager fl.ll'
weniger Schritte, um die zentralen Stellhe- mittelstindischen

bel zu identifizieren, die ein Unternehmen
und dessen Zukunft bestimmen. U N T EVR ERESl-'Ir%ﬁRD-

GABAL

® ®

Friederike Muller-Friemauth

Dr. Friederike Miller-Friemauth (Odenthal b. KéIn) ist No such Future

promovierte Politikwissenschaftlerin und Business Coach. Ein Trainingslager fur mittelstandischen

Seit Uber 20 Jahren arbeitet sie in der Zukunftsforschung Unternehmerverstand

- zunachst bei einem groRen Automobilkonzern, spater ca. 220 Seiten, 15,6 x 23 cm, gebunden

bei einem fiihrenden Markt- und Sozialforschungsinsti- ca.€29,90 (D) / €30,80 (A)

tut. Heute begleitet sie die Unternehmensentwicklung ISBN 978-3-86936-479-7

ihrer eigenen Kunden, sichtet neue Geschaftsfelder und Warengruppe: 1784

ist kunftigen Kundenbedurfnissen auf der Spur. Erscheint: Mai 2013
i




Wie bekomme ich meinen Traumjob?

Wie entsteht Erfo|g7

Welche Fahigkeiten benotige ich?
Und wie schmiede ich meine Karriere?

Ein umfangreiches Karriere-Kompendium
mit spannenden Autoren und
prominenten Personlichkeiten aus
Wirtschaft und Medien.

»Der Sammelband DIE KARRIERE-SCHMIEDE uberzeugt als eine vollkommen neue
Art von Karriere-Ratgeber: innovativ, mit Herz und Verstand geschrieben. «
Norman Rentrop,

Aufsichtsratsvorsitzender Verlag fur die Deutsche Wirtschaft AG

Kapitel — FUhrende Experten haben die Essenz ihres Wissens gebundelt
und stellen in jedem Kapitel einen wichtigen Erfolgsfaktor vor. Dabei
greifen die Kapitel wie Zahnrader ineinander und tragen so zu einem
besseren Gesamtverstandnis bei. Mit Hermann Scherer, Lothar Seiwert,
Jorg Knoblauch, Jurgen Kurz, Jurgen Frey, Raimund Brichta u.a.

Blaupausen — praktische Erganzungen zwischen den Kapiteln zu The-
men wie Stipendien, Bewerbung, Auslandssemester, Apps oder einfach
Tipps fur das Projektmanagement

Kamingesprache — neun spannende Gesprache u.a. mit Personlich-
keiten wie Wolfgang Clement, Claus Hipp und Dominique von Matt

Gratis Downloads — uber Internet-Links erhalten Sie an zahlreichen
Stellen wertvolles Bonus-Material




»Die Karriere-Schmiede bietet ...
wichtige Impulse fur junge Leute,

die etwas bewegen wollen.«
Prof. Dr. Dieter Hundt, Arbeitgeberprasident

Wie entsteht Erfolg? Wie schmiede ich »lch begliickwiinsche
. . . . die Autoren zu diesem

meine Karriere? Wohl jeder setzt sich Buch. Es motiviert, macht

mit Fragen wie diesen auseinander. Aber Mut und zeigt Strategien
- und Wege zum Erfolg.«

haben Sie schon einmal die erfolgreichsten Maria Prinzessin von
Sachsen-Altenburg

Unternehmer, Consultants und Experten be- Wichael T Witrster

fragt, welche Faktoren den Erfolg wirklich be- Stefan f—fuqm (Hrigy-}
stimmen? Die Herausgeber Stefan Hagen und

Michael T. Wurster haben genau das getan.

@ Dieses Buch beinhaltet alles, was Sie KARRI ERE
schon immer Uber Karriere wissen
wollten: Dabei geht es um Themen wie das

Studium, die eigene Personlichkeit, Networking
Mut, Fihrung und zahlreiche andere Aspekte.

Karrieren sind

@ Aufgelockert werden die einzelnen kﬂln Zufall —

Beitrage erfolgreicher Experten durch

Insidertipps, Checklisten, Tools und spannende S1C W(il’d cn Ui

Kamingesprache mit Menschen aus Wirtschaft P
I I I Werner »1ikia

und Politik wie Wolfgang Clement, Claus Hipp, ge aCht Kistenmacher

Dominique von Matt, Wolfgang Grupp u.a.
@ Fur alle Studenten, Berufsanfanger,
Jobumsteiger, Nachwuchskrafte

- 5+ GABAL
Michael T. Wurster (Stuttgart) ist der jingste Vor-

standsvorsitzende in der Geschichte der Deutschen
Management Gesellschaft und zahlt zu den fihren-

Michael T. Wurster, Stefan Hagen (Hrsgg.)
Die Karriere-Schmiede
Karrieren sind kein Zufall -

den Networking-Experten der neuen Generation. sie werden gemacht
Mit lllustrationen von
Stefan Hagen (KdIn) ist Vortragsredner, Coach und Werner ,Tiki" Kistenmacher
Trainer. 2008 wurde er durch seine Fernsehserie ca. 360 Seiten, 15,6 x 23 cm, gebunden
.Hagen hilft”bundesweit bekannt. Sein Buch Stefan ca.€29,90 (D) / €30,80 (A)
Hagen ... hilft Ihrem Unternehmen auf die Spriinge ISBN 978-3-86936-480-3
wurde aus dem Stand ein Erfolgstitel. Warengruppe: 1497
www.stefan-hagen.com Erscheint: April 2013

9”783869”36# 0
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Das eigene Lebenstempo
wagen

Wir alle sind einzigartig. Darum ist
@ Lebenstempo auch eine sehr indivi-
duelle Sache. Es beinhaltet mehr als blofes
Zeitmanagement. In welchem Tempo wir
leben bestimmt, wie wir uns fuhlen, wie viel

Energie wir haben, wie sehr wir im Einklang
mit uns sind und wie sinnerfullt und span-

nend das Leben fir uns ist. Fi nde dei n

Wir alle fuhlen uns mehr oder minder

@ fremdbestimmt; andere Menschen,

Orte, Umstande halten die Zigel in der e e n S -

Hand. Dabei Ubersehen wir leicht, dass wir

uns haufig genug selbst boykottieren. t

@ Petra Schuseil zeigt uns anhand von e m p
Selbstchecks, Leitfragen und Ubun-

gen, wie wir unser individuelles Lebens- :

tempo finden kénnen. Ob wir einen Schubs

oder die Stopp-Taste brauchen, mehr Zeit-

qualitat uns guttut oder mehr Freiraum,

um selbstbestimmter leben zu kdnnen. Mit
dem richtigen Lebenstempo werden wir uns

wohler fUhlen und unser Leben mehr M it de m
genieBen konnen. “Chtlgen Tempo
zu mehr Leben

F g 7 ¥

GABAL

Petra Schuseil
Finde dein Lebenstempo

Mit dem richtigen Tempo zu

Petra Schuseil (Richterswil/Schweiz) ist seit 2006 mehr Leben

Lebenstempo-Coach. Von Frankfurt Uber die Schweiz ca. 160 Seiten, 15 x 21,5 cm, gebunden
bis Hongkong hat sie verschiedene Lebenstempi ken- ca.€19,90 (D) / €20,50 (A)
nengelernt. Mit ihren Vortragen und Coachings inspi- ISBN 978-3-86936-481-0

riert sie Menschen, ihr eigenes Lebenstempo zu leben. Warengruppe: 1481
www.petraschuseil.de Erscheint: April 2013

9“783869

364810H



Nachhaltige und praxis-
bewahrte Techniken der
Mitarbeitermotivation

Das traditionelle FUhrungsprinzip
@ von Anordnung und Gehorsam
funktioniert nicht mehr. Doch chne die
Bereitschaft der Mitarbeiter, bestimmte

Arbeiten zu verrichten und sich anzustren-
gen, kann kein Unternehmen existieren.

Die schlechte Nachricht: Nur 14
@ Prozent der Mitarbeiter arbeiten
laut wissenschaftlichen Studien engagiert,
jeder fUnfte Mitarbeiter hat innerlich
gekdndigt. Die Ursachen dieser schwin-
denden Arbeitszufriedenheit sind meist
hausgemacht und auf interne Manage-

mentfehler zurlckzufihren. Das ist ein
Schuss vor den Bug fir jede Fihrungskraft.

Die gute Nachricht: Das Buch macht
@ den Leser mit praxisbewahrten
Techniken und Instrumenten der Mitarbei-
termotivation vertraut. Pragmatisch,
umsetzbar, uneitel und mit dem Ziel, dem
Leser das in den letzten Jahrzehnten

immer schwieriger gewordene Fihrungs-
geschaft zu erleichtern.

o

Hartmut Laufer

Praxis erfolgreicher

Mitarbeiter-
motivation

Techniken
Instrumente
Arbeitshilfen

GABAL

®

Hartmut Laufer (Berlin) leitet das MENSOR Institut fur

Managemententwicklung in Berlin. AuRerdem ist er als Hartmut Laufer
FUhrungskraftetrainer sowie Autor von Fachbichern, Praxis erfolgreicher
Grondiagen E-Learning-Konzepten, Lernvideos und Trainermateri- Mitarbeitermotivati
erfolgreicher "Learning-Konzepten, Lernvideos und Trainermateri itarbeitermotivation -
Mitarbeitarfiihrung alien tatig. Mehr als drei Jahrzehnte eigene Erfahrung Techniken, Instrumente, Arbeitshilfen
srusisharl als Fihrungskraft boten ihm reichlich Gelegenheit, die ca. 230 Seiten, 15 x 21,5 cm, gebunden
Managementthearien mit der Praxis zu vergleichen, um ca.€24,90 (D) / € 25,60 (A)
B daraus sowohl praxisgerechte Erkenntnisse zu gewin- ISBN 978-3-86936-482-7
ISBN 978-3-89749-548-7 nen als auch eigene theoretische Ansatze zu entwickeln. Warengruppe: 1784
€19,90 (D) / £20,50 (A) www.mensor.de Erscheint: April 2013

9”783869”36482
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Megatrend Coaching

Selbstcoaching begleitet uns ein
@ Leben lang: sich Klarheit verschaf-
fen, Entscheidungen treffen, allen Mut
zusammennehmen, loslegen, sich immer

wieder neu motivieren, innehalten, Inventur
machen ... Das alles passiert nicht an einem

Tag und auch nicht in einem Seminar. Stefanie Demann

Selbstcoaching hilft uns dabei, jene
@ Bereiche weiterzuentwickeln, auf die e S =
wir personlich Einfluss haben: unser
Denken, unser Verhalten und unsere e
GefUhle. DafUr bietet dieses Buch mehr als
80 Tools und orientiert sich dabei an den CO a c h I n
vier Entwicklungsstufen: Klarheit gewinnen,

die richtigen Entscheidungen treffen, ins
Handeln kommen und nachhaltig am Ball
bleiben.

Den Lauf der Dinge werden wir mit
@ Selbstcoaching zwar nicht aufhalten.
Dennoch brauchen wir nicht fatalistisch die
Hande in den Schol zu legen. Als Selbst-

e eaeeammaese Die besten
meisten anderen Menschen tun. Selbstcoachl n g_
Tools GABAL

@ Stefanie Demann

Selbstcoaching

et

Stefanie Demann (Wolfsburg) begleitet als Business-Coach Die besten Selbstcoaching-Tools
Mitarbeiter und Fuhrungskrafte aller Branchen dabei, die ca. 160 Seiten, 15 x 21,5 cm, gebunden
Begeisterung fiir sich selbst zu entdecken und zu handeln. ca.€19,90 (D) / € 20,50 (A)

Als erfahrener Coach und Selbstcoach kennt sie die besten ISBN 978-3-86936-483-4
Coachingtools aus der Praxis — beruflich und privat. Warengruppe: 1481
www.demannplus.de Erscheint: April 2013

9“783869

364834H



S0 meistern Sie peinliche
Situationen ganz souveran

Der Name des Geschaftspartners will
@ einem partout nicht mehr einfallen,
ein Versprecher 16st Gelachter aus, der
Kaffeefleck auf der Bluse ist nicht zu
Ubersehen ... Wir alle stolpern beruflich und
privat immer wieder in peinliche Situatio-
nen und reiten uns mit falschen Reflexen
oft immer tiefer hinein. Dieser Ratgeber
zeigt, wie wir solche Situationen retten und
souveran daraus hervorgehen kénnen.

@ Im ersten Teil lernt der Leser die
Anti-Blamier-Formel kennen, die er
im zweiten Teil anwenden kann: Typische
peinliche Szenarien werden analysiert und
jeweils passende Losungsvorschlage vorge-
stellt. Im dritten Teil geht es darum, die Angst
vor Blamagen zu bekampfen. Der Leser
bekommt viele hilfreiche Strategien fur
effektives Selbstmanagement an die Hand.
Selbst-Tests, Checklisten sowie anschauliche
Beispiele helfen bei der Umsetzung.

Alle, die an ihrem Selbstmanage-
ment arbeiten und wissen wollen,

wie man mit peinlichen Situationen umgeht

Nerv Sorry!

L ]
nicht! o
Subatapeus P

Lt | =
Entschuldigung=n

‘ aussprechen,
h‘ s
E ablehnen —

ISBN 978-3-86936-064-5 ISBN 978-3-86936-246-5

€1790 (D) / €18,50 (A) €1790 (D) / €£18,50 (A)

-

Gitte Harter

Peinlich,
peinlich...

So blamieren
Sie sich
selbstbewusst

o

Gitte Harter (MUnchen) ist Au-
torin zahlreicher Ratgeber rund
um Business, Selbstmanagement
und Kommunikation. Sie textet
fUr ihre Kunden und fGhrt Buch-
und Schreibcoachings durch.
www.schreibnudel.de

®

Gitte Harter

Peinlich, peinlich ...

So blamieren Sie sich selbstbewusst
ca. 160 Seiten, 15 x 21,5 cm, gebunden
ca.€19,90 (D) / €20,50 (A)

ISBN 978-3-86936-484-1
Warengruppe: 1498

Erscheint: Marz 2013

9783869 364841H




Die 30-Minuten-Reihe

Neue Farben — mehr Wissen!

Damit Sie die passenden Titel fur sich schneller und einfacher

finden, leitet Sie unser Farbsystem durch folgende Themenwelten:

Pink: Beruf/Karriere
Personal/Management/FUhrung

Rot: Kommunikation/Rhetorik
Grun: Marketing/Verkauf
Personlichkeit/Lebenshilfe

Jjeder Band

96 Seiten 2-farbig

£890(D)/ €
Erscheint:
Marz 2013

In 30 Minuten
\ wissen ﬁle

Monika A. Pohl

Business-

Meditation

Monika A. Pohl ist Inhaberin der
Firma ,Lebensstil Gesundheit”
und bietet individuelles Coa-
ching und Losungen im Rahmen
betrieblicher Gesundheitsforde-
rung an.
www.lebensstil-gesundheit.de

9,20 (A)

EinfGhrung in die
Meditation mit
zahlreichen Ubungen, die

sich leicht in den Berufs-
alltag integrieren lassen

®

Monika A. Pohl

30 Minuten
Business-Meditation
ISBN 978-3-86936-485-8
Warengruppe: 2462

i i hrl
\n 30 Minuten wissen Sie me

t Rea
o Ein
wichtigen Aspekte
lagen.
Register erleichtert 423 Nachschlag:
E

In 30 Minuten
wissen Sui

Jochen Gurtler
Johannes Meyer

Design
L

Jochen Gurtler ist Innovations-
Manager beim grofdten deut-
schen Software-Anbieter.
www.jochenguertler.de
Johannes Meyer ist Design-
Thinking-Coach, Moderator und
Innovationsberater.
www.meyerjohannes.de

3.
4 Bum-out ~das System
ens

Mehr a5

4 Millionen

verkaufte Exemplare

weltweit!

@ Innovationen
vorantreiben mit
Design Thinking, dem
kreativen Arbeitsprozess

zur Problemldsung und
Entwicklung neuer Ideen

®

Jochen Gurtler

Johannes Meyer

30 Minuten Design Thinking
ISBN 978-3-86936-486-5
Warengruppe: 2784




Expertenwissen im Pocketformat

Peter Mohr

Einwand-
behandlung

o

Peter Mohr ist Fachtrainer fir
die Themenbereiche Prasen-
tation und Verkauf. Er hat fur
mehr als 200 Unternehmen aus
allen Branchen Trainings und
Coachings und mehr als 1000
Prasentationstrainings durch-
gefUhrt. www.instatik.de

In 30 Minuten
\ wissen ISlle

Hans-Georg Willmann

Selbst-

vertrauen

Hans-Georg Willmann berat
Menschen in beruflichen Veran-
derungsprozessen und Krisen und
unterstUtzt sie dabei, Ziele zu
erreichen. Er ist Autor zahlreicher
Erfolgsratgeber zu den Themen
.Berufliche Entwicklung”und
.Karriere". www.jobid.de

@ Einwande souveran
entkraften mit
sofort umsetzbaren
Strategien und Tipps

®

Peter Mohr

30 Minuten
Einwandbehandlung
ISBN 978-3-86936-487-2
Warengruppe: 2498

9”

83869

3648

@Was Selbstvertrau-
en bedeutet und
wie wir es starken
konnen. Mit wirkungsvol-

len Tools und Selbst-Tests
zur Umsetzung im Alltag

®

Hans-Georg Willmann

30 Minuten Selbstvertrauen
ISBN 978-3-86936-489-6
Warengruppe: 2481

9”?83869 36489J

Cristian Galvez

Wirkungsvolle
Marketing-
Events

o

Cristian Galvez ist Experte fir
Personlichkeit und Wirkung.
Uber 6000 Prasentationen
fGr Unternehmen machen den
mehrfach ausgezeichneten
Speaker zu einem der erfolg-
reichsten Infotainer Deutsch-
lands. www.galvez.de

Katja Kerschgens

Die
geschliffene
Rede

o

Katja Kerschgens ist freiberuf-
lich und bundesweit als Schlag-
fertigkeits- und Rhetorik-
trainerin aktiv. Sie arbeitete
viele Jahre als Journalistin und
Redakteurin und publiziert als
Herausgeberin und Autorin.
www.redenstrafferin.de

@ Events als wir-
kungsvolles
Marketinginstrument

konzipieren und kreativ
in Szene setzen

®

Cristian Galvez

30 Minuten Wirkungsvolle
Marketing-Events

ISBN 978-3-86936-488-9
Warengruppe: 2785

@Wie Sie Ihre Rede
optimieren, High-
lights setzen und Ihr

Publikum fur sich ge-
winnen

®

Katja Kerschgens

30 Minuten

Die geschliffene Rede
ISBN 978-3-86936-490-2
Warengruppe: 2498

QH

8386911364902




Marken des Jahrhunderts DEUTSCHE *®

— Sonderausgaben

®

Florian Langenscheidt (Hrsg.)

German Standards - Florian Langenscheidt (Hrsg.)

Brands of the Century Marken des Jahrhunderts

Beacons on the Sea of Brands Chinesische Ausgabe

296 Seiten, 6c, gebunden 216 Seiten, 6¢, gebunden

€39,80 (D) / €40,70 (A) €39,80(D)/ €£40,70 (A)

ISBN 978-3-86936-469-8 ISBN 978-3-86936-470-4

HUIDLIIET)  warengrappe s DRI werenroppe s

917838691364698 bereits erschienen 917838691364704 bereits erschienen

Lieferbare Titel DEUTSCHE STANDARDS
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€79,00 (D) / € 81,30 (A) €59,00 (D) / €60,70 (A) €39,90 (D) / €410 (A) €39,90 (D) / €410 (A) €78,00 (D) / €80,20 (A)
536 Seiten 420 Seiten 480 Seiten 276 Seiten 400 Seiten
ISBN 978-3-86936-254-0 ISBN 978-3-86936-450-6 ISBN 978-3-86936-250-2 ISBN 978-3-86936-253-3 ISBN 978-3-86936-286-1
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€19,80 (D) / €20,40 (A) €48,00 (D) / € 49,40 (A)
108 Seiten 336 Seiten

ISBN 978-3-86936-222-9 ISBN 978-3-86936-251-9

ey
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L_!.l
€78,00 (D) / €80,20 (A)

360 Seiten
ISBN 978-3-86936-349-3
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Sonderausgaben zum ~ DEUTSCHE ®
10-jahrigen Jubilaum STANDARDS

Zehn Markenexperten behandeln darin auf Anlasslich des 10-jahrigen Jubildums feiert
@ jeweils 10 Seiten 10 verschiedene Aspekte @ DEUTSCHE STANDARDS mit einer einzig-
von »Marke und Nachhaltigkeit« bis zu »China und artigen Sonderausgabe des Flaggschiffs Marken
die Marke«. des Jahrhunderts die deutsche Markenkultur.

Untersucht wird auch der Aspekt ,Familien- Die Marken des Jahrhunderts werden durch
@ unternehmen und Marke”, denn schlieRlich @ die besondere Gestaltung zu Leuchttirmen
sind es besonders oft Familienbetriebe, die ihre auf dem Markenmeer — eine Symbolik fur Strahl-
eigene Marke stark machen. kraft und Zuversicht.

®

@ Florian Langenscheidt (Hrsg.)
Marken des Jahrhunderts
Florian Langenscheidt (Hrsg.) Sonderausgabe
Marke™ Leuchttirme auf dem Markenmeer
128 Seiten, 12,5 x 21 cm, 4c Gestaltet von Meiré und Meiré
gebunden mit Schutzumschlag 580 Seiten, 24 x 31 cm, 6bc,
Gestaltet von Meiré und Meiré gebunden im Schuber
€29,80(D)/€30,70 (A) €78,00(D)/ €80,20 (A)
ISBN 978-3-86936-448-3 ISBN 978-3-86936-449-0
Warengruppe: 1785 Warengruppe: 1785
bereits erschienen bereits erschienen
N NN




Einmalige Sonderausgabe
Arbeitshefte ,Arbeitsorganisation”

Statt
€4740 (D)/€49,10 (A)
nur
€25,00 (D)/€25,80 (A)

. ) L : Sie sparen
Die Trainingsmedien aus dem 4 & Uber 45%!
@ GABAL Verlag sind niitzliche i
Helfer, wenn es darum geht, anderen
oder sich selbst etwas beizubringen:
Als Trainer erhalten Sie umfangreiches
Arbeitsmaterial fir Ihr Seminar und lhre

Teilnehmer. Als Privatperson erhalten Sie
praktische Selbsthilfen, mit denen Sie ohne
groRen Zeitaufwand Ihr Wissen erweitern
kénnen.

@ Die Arbeitshefte machen Weiterbil-
dung zu einem Lernerlebnis fur alle.
Die Trainingsmedien prasentieren sich im

praktischen DIN-A4-Format und enthalten
zahlreiche Ubungen, Tipps und Checklisten.

@ |deal fur Selbstlerner aller Branchen

Einmalige Sonderausgabe der drei Arbeitshefte

Arbeitsorganisation
€15,90 (D) / €£16,40 (A)
ISBN 978-3-89749-370-4

Arbeiten im Team @

€15,90 (D) / €16,40 (A)
ISBN 978-3-89749-567-8 Rolf Meier

Sammelband Arbeitsorganisation
Teamleitung 3 Bande eingeschweil3t
€15,90 (D) / €16,40 (A) 206 Seiten, DIN A4, geheftet
ISBN 978-3-89749-744-3 €25,00(D)/ €25,80 (A)

ISBN 978-3-86936-492-6
(Auslieferung der Sonderausgabe nur in Hohe der Warengruppe: 1497
Vorbestellmenge. Auch einzeln abverkaufbar.) Erscheint: Marz 2013

’783869"364926

9‘



Seminarpakete
Fur Training und
Personalentwicklung

Mit diesen Seminarpaketen erhalten Sie
@ unterschiedliche Seminarformate, die den
vielfaltigen Anforderungen zeitgemaRer Trainings-
malRnahmen gerecht werden.

BBt Daes Wetpis g Remniss

Seminarpaket
Projektmanagement Prisentieren

Fertige Trainingskonzepte Fertige Trainingskanzepte fr

Andreas Daum/Wolfgang Neumann Michael Schmettkamp
Seminarpaket Projektmanagement Seminarpaket Prasentieren
Seminarpaket als CD-ROM mit Seminarpaket als CD-ROM mit
Word-, PDF-, PowerPoint-Dateien Word-, PDF-, PowerPoint-Dateien
ca.€139,00 (D/A) ca.€139,00 (D/A)

ISBN 978-3-86936-494-0 ISBN 978-3-86936-495-7
Warengruppe: 6497 Warengruppe: 6497

Erscheint: Marz 2013 Erscheint: Marz 2013

‘783869

364940” 9“783869

364957”

9‘

Fertige Tralnlngshonzepie M

Hartmut Laufer

Seminarpaket Mitarbeiterfihrung
Seminarpaket als CD-ROM mit
Word-, PDF-, PowerPoint-Dateien
ca.€139,00 (D/A)

ISBN 978-3-86936-493-3
Warengruppe: 6497

Erscheint: Marz 2013

364

783869136493

9 3

Seminarpaket
Telefontraining

Ferlige Trainingskanzepte fir

Claudia Fischer

Seminarpaket Telefontraining
Seminarpaket als CD-ROM mit
Word-, PDF-, PowerPoint-Dateien
ca.€139,00 (D/A)

ISBN 978-3-86936-496-4

Warengruppe: 6497
Erscheint: Marz 2013

9“?83869 3 4

6496




Jeder iInnere Schweinehund

| Giinter, J
i MM nerer i

i Schweinehund g

.Messe-Mayer” auf der
Frankfurter Buchmesse 2012

Die GUnter-Wand ist leihweise erhaltlich fur Ihre Buchhandels-
aktion. GroRe: 2 m hoch, 80 cm breit, uberall aufzustellen.
Melden Sie sich unter info(@gabal-verlag.de

@ 12 wunderschone Gunter-Zeichnungen
von Timo Wuerz.

So begleitet Sie Gunter, der innere
Schweinehund, durch das Jahr.

Gunter-Kalender 2014
empf. VK €14,95 (D/A)
ISBN 978-3-86936-491-9
Warengruppe: 7481
Erscheint: Mai 2013



hat ein eigenes Gesicht:

der fitte Gunter der kommunikative Gunter

Srfar Frdich Stefan Fidiich
i Bkt

der schlanke Gunter der erfolgreiche Gunter

der motivierte Gunter

Das

Giinter
Prinzip

@ Weitere Titel auf Seite 32.

@ Gestalten Sie |hre eigene Aktion. Deko und Give-aways jederzeit erhaltlich.



»Relhenwelse umsatzstarke
unsere Topseller des Jahres
sortiert!«

s Das
Gunter
Prinzip

AP

Gitte Harter

Arschlocher
Zahmen

Impulse fir mehr
@ Motivation, Energie und
Leichtigkeit: Machen Sie eine
spannende Reise durch
wichtige Erkenntnisse aus
Motivationspsychologie,
Coaching und Neurowissen-
schaft! Garantiert humorvoll
dargeboten — samt innerem
Schweinehund!

@ In diesem Buch
erfahren Sie, wie Sie
mit Personen, die Sie verletzen
oder zur Weil3glut bringen,
umgehen kénnen. Auf respekt-
volle Art! Weisen Sie andere in
ihre Schranken — glasklar und

souveran —, ohne sich auf
dasselbe Niveau zu begeben.

Topseller Gunter, der innere Schweinehund

Das Gunter-Prinzip

978-3-86936-169-7

! | Stefan Fradrich £19,90 (D)/€ 20,50 (A)
2 Das Gunter-Prinzip fir einen fitten Korper 978-3-86936-328-8
" | Stefan Fradrich et al. €19,90 (D)/€ 20,50 (A)

Gulnter, der innere Schweinehund

978-3-89749-457-2

3. | Stefan Fradrich €9,90 (D)/€ 10,20 (A)
4 Gunter wird schlank 978-3-89749-584-5
" | Stefan Fradrich €9,90 (D)/€10,20 (A)
5 Gunter lernt verkaufen 978-3-89749-501-2
" | Stefan Fradrich €9,90 (D)/€10,20 (A)
6 GUnter wird Nichtraucher 978-3-89749-625-5
" | Thilo Baum, Stefan Fradrich €9,90 (D)/£10,20 (A)
7 Gunter hat Erfolg 978-3-89749-731-3

Stefan Fradrich

€9,90 (D)/€10,20 (A)

8 Ginter wird Kommunikationsprofi
" | Stefan Fradrich

978-3-86936-127-7
€9,90 (D)/€£10,20 (A)

Glnter wird fit
Stefan Fradrich, Ingo Buckert

978-3-89749-853-2
€9,90 (D)/€10,20 (A)

Gunter wird Chef

e [

978-3-86936-019-5
€9,90 (D)/€10,20 (A)

Topseller 30 Minuten

1 30 Minuten Resilienz
* | Ulrich Siegrist, Martin Luitjens

978-3-86936-263-2
€890 (D)/€9,20 (A)

30 Minuten Willenskraft
Hans-Georg Willmann

978-3-86936-355-4
€8,90 (D)/€9,20 (A)

3 30 Minuten Selbstorganisation
" | Detlef Koenig et al.

978-3-86936-300-4
€890 (D)/€9,20 (A)

4 30 Minuten Selbst-Bewusstsein
" | Thomas Lorenz, Stefan Oppitz

978-3-86936-288-5
€8,90 (D)/€9,20 (A)

30 Minuten Starkenorientiertes Fihren
Alexander Groth

978-3-86936-301-1
€8,90(D)/€9,20 (A)

6 30 Minuten Zeitmanagement
" | Lothar Seiwert

978-3-86936-381-3
€8,90 (D)/€9,20 (A)

30 Minuten Work-Life-Balance
Lothar Seiwert

978-3-86936-291-5
€890 (D)/€9,20 (A)

8 30 Minuten Fragetechnik
" | Hermann Scherer

978-3-86936-318-9
€8,90 (D)/€9,20 (A)

9 30 Minuten Selbstcoaching
" | Stefanie Demann

978-3-86936-260-1
€8,90 (D)/€9,20 (A)

30 Minuten Arschlocher zahmen

101 Gikte Harter

978-3-86936-447-6
€890 (D)/€9,20 (A)




Bucher —
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Lesealter: ab ca. 10 Jahren ISBN 978-3-86936-071-3 ISBN 978-3-89749-731-3 ISBN 978-3-89749-501-2 ISBN 978-3-86936-019-5 ISBN 978-3-86936-127-7

ISBN 978-3-89749-583-8

€990 (D)/€10,20 (A) €990 (D)/€10,20 (A) €990 (D)/£€10,20 (A) £€9,90 (D) / €£10,20 (A)
216 Seiten 216 Seiten 216 Seiten 216 Seiten
ISBN 978-3-89749-584-5 ISBN 978-3-89749-853-2 ISBN 978-3-89749-918-8 ISBN 978-3-89749-803-7

! !E
GUnterPI Uschtier GinterP| Gschtier GinterP!| Gschtier Ginter Plischtier Sport
mit Magnethanden, ca. 10 cm mit Herz, Beanie auf 4 Pfoten, ca. 10 cm Sportoutfit, ca. 10 cm
empf. VK € 9,95 (D/A) empf. VK € 9,95 (D/A) empf. VK € 9,95 (D/A) empf. VK €12,95 (D/A)
ISBN 978-3-89749-488-6 ISBN 978-3-89749-705-4 ISBN 978-3-89749-802-0 ILN 4027509000016

Lieferbare Titel EASY!

et g

EASY!
LIVING
IVING MOTIVATION
=
€990 (D) /€10,20 (A) €990 (D) /€10,20 (A) €990 (D) /£10,20 (A) €990 (D) /€10,20 (A) €16,90 (D) / €1740 (A)
144 Seiten 144 Seiten 144 Seiten 144 Seiten 120 Seiten, Sonderformat

ISBN 978-3-86936-129-1 ISBN 978-3-86936-009-6 ISBN 978-3-86936-008-9 ISBN 978-3-86936-010-2 ISBN 978-3-86936-128-4



Lieferbare Titel Management

David Allen -
Die 16

LEEEI‘ISmm'i'u'E

in der Praxis
——

[

€29,90 (D) / €30,80 (A) €24,90 (D) / € 25,60 (A)
312 Seiten 328 Seiten
ISBN 978-3-86936-174-1 ISBN 978-3-86936-178-9

€34,90 (D) / €35,90 (A)
384 Seiten
ISBN 978-3-86936-239-7

STEPHEN R

e
Covey

Die
Alternative

€34,90 (D) / €35,90 (A)
368 Seiten
ISBN 978-3-86936-431-5

€29,90 (D) / €30,80 (A)
264 Seiten
ISBN 978-3-86936-331-8

€29,90 (D) / €30,80 (A)
520 Seiten
ISBN 978-3-86936-428-5

5|L|J.|H1Hi'_-:".-q-
Die 7!

rinzipign [l]
farke R

-
€29,90 (D) / €30,80 (A)

464 Seiten
ISBN 978-3-89749-728-3

€29,90 (D) / €30,80 (A)
432 Seiten
ISBN 978-3-89749-574-6

€29,90 (D) / £30,80 (A)
280 Seiten
ISBN 978-3-86936-329-5

TQS

TOTAL EUAI.I'I'T
SELLIN

T |
€29,90 (D) / €30,80 (A)

376 Seiten
ISBN 978-3-89749-847-1

€29,90 (D) / €30,80 (A)
352 Seiten
ISBN 978-3-89749-663-7

€39,90 (D) / €410 (A)
288 Seiten
ISBN 978-3-86936-175-8

Gy Pl i sy
o oy s g

€24,90 (D) / €25,60 (A)
224 Seiten
ISBN 978-3-86936-114-7

€19,90 (D) / €20,50 (A)
320 Seiten
ISBN 978-3-86936-169-7

€19,90 (D) / €20,50 (A)
352 Seiten
ISBN 978-3-86936-328-8

Die Umsatz
Maschine

€24,90 (D) / €25,60 (A) €24,90 (D) / €25,60 (A)
232 Seiten 240 Seiten
ISBN 978-3-86936-055-3 ISBN 978-3-89749-631-6

/

€24,90 (D) / € 25,60 (A)
368 Seiten
ISBN 978-3-89749-573-9

Kartendeck mit 50 Karten
€24,90 (D/A)
ISBN 978-3-89749-662-0

Stephen A.Covey

Wie man mit
wpinem Jab &

€19,90 (D) / €20,50 (A) £€19,90 (D) / €20,50 (A)
176 Seiten 144 Seiten
ISBN 978-3-86936-172-7 ISBN 978-3-86936-050-8

(v}
Ideen filr 1
arf lcha

A Enbrbmarin
Rhetorik

DIE SAULEN
DES ERFOLGS

€29,90 (D) / €30,80 (A)
272 Seiten
ISBN 978-3-86936-238-0

€19,90 (D) / €£20,50 (A)
184 Seiten
ISBN 978-3-86936-177-2

€24,90 (D) / €25,60 (A) €24,90 (D) / €25,60 (A)
216 Seiten 264 Seiten
ISBN 978-3-86936-433-9 ISBN 978-3-86936-001-0

€29,90 (D) / €30,80 (A)
256 Seiten
ISBN 978-3-86936-230-4

£€19,90 (D) / €20,50 (A)
216 Seiten
ISBN 978-3-86936-106-2

Stephen MR Covey

Schnelligkeitc
durch:
Vertrauen
Do unterschatzte
dkonormische Macht
1 e
i

£k Ry
.

£€29,90 (D) / €£30,80 (A)
376 Seiten
ISBN 978-3-89749-908-9

|1_'|'14_'|| ist
eine Kunst

€24,90 (D) / € 25,60 (A)
232 Seiten
ISBN 978-3-86936-057-7

Pyl
Prafil

€34,90 (D) / €3590 (A)
224 Seiten
ISBN 978-3-89749-352-0



Lieferbare Titel Management

Kopf oder
Zettel?

==

€29,90 (D) / €30,80 (A)
224 Seiten
ISBN 978-3-89749-561-6

e m s a—

Ente oder
Adler 2

ok o By

€24,90 (D) / €25,60 (A)
224 Seiten
ISBN 978-3-89749-909-6

€29,90 (D) / £30,80 (A)
288 Seiten
ISBN 978-3-86936-435-3

%o Obcrooupem Sie
pede=, Publium

€24,90 (D) / € 25,60 (A)
216 Seiten
ISBN 978-3-86936-228-1

Fiar g rores b s

UNTERNEHMER

€29,90 (D) / €30,80 (A)
464 Seiten
ISBN 978-3-89749-793-1

€29,90 (D) / €30,80 (A)
224 Seiten
ISBN 978-3-86936-107-9

1
5,, .
VERKAUFT!
Marketing
kann
so einfach
sein
E =1
€24,90 (D) / € 25,60 (A)
216 Seiten

ISBN 978-3-86936-232-8

1g”

€24,90 (D) / € 25,60 (A)
224 Seiten
ISBN 978-3-86936-432-2

75UMMITS
STRATEGIE

CEE
PERSONLICHE
GIPFEL ERREILHEN

€19,90 (D) / €£20,50 (A)
240 Seiten
ISBN 978-3-86936-229-8

D Kt veing Kunden

« LIEBEN

=

€29,90 (D) / €30,80 (A)
376 Seiten
ISBN 978-3-86936-176-5

=
=

OLIVER GORUS

€19,90 (D) / €20,50 (A)
336 Seiten
ISBN 978-3-86936-179-6

€24,90 (D) / € 25,60 (A)
264 Seiten
ISBN 978-3-89749-846-4

I s Tl
A A ..

o N

£€29,90 (D) / £30,80 (A)
238 Seiten
ISBN 978-3-89749-122-9

e e THENCE

Erfolgreiches
Management

von nstabilitat

» -5
(-
ﬁj_

€28,00 (D) / €£28,80 (A)
224 Seiten
ISBN 978-3-89749-439-8

€29,90 (D) / €30,80 (A)
392 Seiten
ISBN 978-3-86936-105-5

€16,90 (D) / €1740 (A)
144 Seiten, Sonderformat
ISBN 978-3-86936-237-3

IH I" E'I'APPEH

€29,90 (D) / €30,80 (A)
216 Seiten
ISBN 978-3-86936-112-3

MoTiv-
ORIENTIERTES

FUHREN

£€29,90 (D) / €£30,80 (A)
256 Seiten
ISBN 978-3-86936-005-8

WinHgang |

® "
ay

Kommunikative:
Kompetenz:
weniger ist
mehr

Do WliroemesElae did
Impais . Eormemuniea hon

€29,90 (D) / €30,80 (A)
448 Seiten
ISBN 978-3-89749-913-3

“DER

AUTORILOT
I KOPF

€24,90 (D) / €25,60 (A)
304 Seiten
ISBN 978-3-86936-334-9

€19,90 (D) / €20,50 (A)
192 Seiten
ISBN 978-3-89749-708-5

DAS

slow
Erow

PRINZIP
Lt Lamguaem
L B
asfrwl uirie grieen
=

€24,90 (D) / €25,60 (A)

280 Seiten

ISBN 978-3-86936-236-6

._..'z_.. g
=l g
€29,90 (D) / €30,80 (A)
280 Seiten

ISBN 978-3-86936-111-6

Syivia Lishken

=)

€24,90 (D) / € 25,60 (A)
288 Seiten
ISBN 978-3-86936-327-1

€29,90 (D) / €30,80 (A)
232 Seiten
ISBN 978-3-86936-434-6

e L |
Adler

r

€24,90 (D) / € 25,60 (A)
192 Seiten
ISBN 978-3-89749-591-3

¢

Pravrehuen
Existenz-
grindung

Ef
LRI e

IJ\I‘.II"'L‘

€34,90 (D) / €35,90 (A)
424 Seiten
ISBN 978-3-86936-436-0

€29,90 (D) / €30,80 (A)
272 Seiten
ISBN 978-3-86936-437-7

ldeen fiir eine
starks
Personlichkeit

e

€29,90 (D) / €£30,80 (A)
384 Seiten
ISBN 978-3-86936-108-6

Spitzenleistung
i chaotischen
Leiten

T —— - —

€29,90 (D) / €30,80 (A)
472 Seiten
ISBN 978-3-86936-429-2



€29,90 (D) / €30,80 (A)
608 Seiten
ISBN 978-3-86936-171-0

€29,90 (D) / €30,80 (A)
224 Seiten
ISBN 978-3-86936-051-5

Dtlrnken
15
dumm

Wie Xie
rusbadver kg
harndeln

€24,90 (D) / € 25,60 (A)
184 Seiten
ISBN 978-3-86936-384-4

€24,90 (D) / € 25,60 (A)
216 Seiten
ISBN 978-3-86936-173-4

€29,90 (D) / €30,80 (A)
304 Seiten
ISBN 978-3-86936-235-9

Besser
verhandeln
-> DAS
TRAININGS-
BUCH &

€24,90 (D) / € 25,60 (A)
392 Seiten
ISBN 978-3-86936-054-6

€24,90 (D) / € 25,60 (A)
280 Seiten
ISBN 978-3-89749-789-4

€49,90 (D) / €51,40 (A)
344 Seiten
ISBN 978-3-86936-336-3

Anne M. Schiiller
o

€29,90 (D) / €30,80 (A)
352 Seiten
ISBN 978-3-86936-330-1

5.p.eak

to Win

€29,90 (D) / €30,80 (A)
224 Seiten
ISBN 978-3-89749-851-8

Lieferbare Titel Management

the

Mipaliow

€19,90 (D) / €20,50 (A)
112 Seiten
ISBN 978-3-86936-109-3

€24,90 (D) / € 25,60 (A)
186 Seiten
ISBN 978-3-86936-007-2

Jenseits vom

MittelmaR

€49,00 (D) / €£50,40 (A)
352 Seiten, GroRformat
ISBN 978-3-89749-910-2

Projekt-
management
Fiir
Faulenzer ,

€24,90 (D) / € 25,60 (A)
200 Seiten
ISBN 978-3-86936-234-2

== TMS

FRMM

Hﬂhhlwwm

Pranrilant i f.'.@

nom Tearn Asn sgesrrased

Systam fuach

Charlgs Marperion

] Dhids BACC 3rn
Em

€39,90 (D) / €41,10 (A)
408 Seiten
ISBN 978-3-89749-794-8

Das

kleing Buch
vom grofiean
Verlkant

€12,00 (D) / €12,40 (A)
136 Seiten
ISBN 978-3-86936-332-5

€29,90 (D) / £30,80 (A)
296 Seiten
ISBN 978-3-89749-506-7

ELEINEE LEXTECH
BER EAMTEM.
RCILEN. PUNETE 1
RARATTE

£€11,90 (D) / €12,30 (A)
224 Seiten
ISBN 978-3-86936-335-6

€19,90 (D) / €£20,50 (A)
160 Seiten
ISBN 978-3-86936-052-2

ALLES

IST MACHBAR
LIND 25 ANDERE
FATALE
IRRTUMER (M
BUSIMESS

Emepbacrn
|
RFremmas

7

€24,90 (D) / €25,60 (A)
160 Seiten
ISBN 978-3-89749-792-4

€24,90 (D) / €25,60 (A)
208 Seiten
ISBN 978-3-86936-430-8

Rasierte
Stachelbeeren

£€29,90 (D) / €£30,80 (A)
264 Seiten
ISBN 978-3-89749-080-2

Fletbige Frauen
arbeiten, schlaue
steigen auu-III

|_'-‘.E_‘.

\
-1

£€19,90 (D) / €20,50 (A)
224 Seiten
ISBN 978-3-89749-912-6

Einfach

mﬂi Cmrata Taut
die Klappe
halten
Schweigen

esser Ist

als Beden

€19,90 (D) / €£20,50 (A)
256 Seiten
ISBN 978-3-86936-113-0

Fei eraben

"ﬁ' bin

Warum wie
im Burmat
wErLinhes

€19,90 (D) / €20,50 (A)
240 Seiten
ISBN 978-3-86936-231-1

Das =
“Reiss
Proﬁ le'

€29,90 (D) / €30,80 (A)
312 Seiten
ISBN 978-3-86936-000-3

Haraldl
SLhEE:u

Wt

dim i1 i Sporhen
(RN

€24,90 (D) / € 25,60 (A)
168 Seiten
ISBN 978-3-86936-058-4

Frauen auf
Augenhthe

£€19,90 (D) / €20,50 (A)
192 Seiten
ISBN 978-3-86936-427-8

€29,90 (D) / €30,80 (A)
160 Seiten
ISBN 978-3-89749-911-9

JohSearch
Werden Sie
Ihreigener
Headhunter

Wit den
Wethoden der
Heaaduntes
rom Bewen kah
tE

€24,90 (D) / €25,60 (A)
216 Seiten
ISBN 978-3-89749-791-7



Lieferbare Titel Management

|UMl VOGLER

EMOTIONAL
SELLING ‘Iﬁ “

“ als
I:rfl.'-|l_.| ntuah:-g:z

Emaotionen

€19,90 (D) / €20,50 (A)
208 Seiten
ISBN 978-3-89749-790-0

€19,90 (D) / €20,50 (A)
232 Seiten
ISBN 978-3-86936-003-4

€19,90 (D) / €20,50 (A)
224 Seiten
ISBN 978-3-86936-326-4

Lieferbare Titel work | life

Jeder Band
€12,50 (D) / €12,90 (A)
120 Seiten, 4-farbig

:Lﬁmh.

ISBN 978-3-89749-857-0

ISBN 978-3-86936-022-5

ISBN 978-3-86936-023-2 ISBN 978-3-86936-021-8

MNETWORKING
HASSER

b
-

b P IE

b

€24,90 (D) / €25,60 (A)
192 Seiten
ISBN 978-3-86936-333-2

Maotivieren Verhandeln

Strategisch
denken

ISBN 978-3-89749-856-3

ISBN 978-3-89749-929-4 ISBN 978-3-89749-854-9

Lieferbare Titel Essential Managers

Jeder Band DIE
£9,90 (D) /£10,20 (A) REVOLUTION

72 Seiten, 4-farbig -' :

ISBN 978-3-86936-115-4

ISBN 978-3-86936-117-8

GLOBALI-
SIERUNG

ISBN 978-3-86936-116-1 ISBN 978-3-86936-118-5

Lieferbare Titel Professional Training

-

Trainingstools

€79,00 (D) / €8130 (A)
450 Seiten
ISBN 978-3-89749-636-1

€79,00 (D) / €81,30 (A)
326 Seiten
ISBN 978-3-89749-179-3



Lieferbare Titel 30-Minuten-Reihe

In 30 Minuten

wissen Sie mehr!

Themenwelten:

Personal /Management /FUhrung

Personlichkeit /Lebenshilfe

Jeder Band
€8,90(D)/€9,20(A)
96 Seiten, 2-farbig

In 30 Minuten
wissen Sie
mehr!

Markus Brand
Frauke K. lon

Mpritz Boerner
Arger und
Frustration
auflosen

Diel6
Lebensmotive

ISBN 978-3-86936-319-6

In 30 Minuten
wissen Sie
mehr!

Stefanie Demann Susanne Doser

Interkulturelle
Kompetenz

Selbst-
coaching

ISBN 978-3-86936-260-1 ISBN 978-3-86936-397-4

Petra Begem.ann
Das eigene
Sachbuch

Thilo Baum
Gutes.
Schreiben

ISBN 978-3-86936-290-8 ISBN 978-3-86936-402-5

In 30 Minuten
wissen SIE'

Peter Brand|

Verhandeln

Barbara Brugger

Entspannte
Augen am PC

ISBN 978-3-86936-353-0 ISBN 978-3-86936-420-9

In 30 Minuten
wissen Sie

Stéphane Etrillard Stéphane Etrillard

Schlag-
fertigkeit

Selbst-PR

ISBN 978-3-86936-398-1 ISBN 978-3-86936-399-8

In 30 Minuten
wissen Sie
mehr!

Frank H. Berndt

Burn-

ISBN 978-3-86936-255-7

In 30 Minuten
wissen Sle'

Detlef Buhrer

Lampen-
fieber

ISBN 978-3-86936-392-9

Stephane Etrillard

Uber-
zeugen

ISBN 978-3-86936-264-9

Michael Bernecker

Basiswissen
Marketing

ISBN 978-3-86936-395-0

In 30 Minuten
wissen Sie
mehr!

Awai Cheung

Business

ISBN 978-3-86936-306-6

In 30 Minuten
wissen Sie
mehr!

Antony Fedrigotti

Stress-

bewaltigung

ISBN 978-3-86936-294-6




Eberhard G. Fehlau

Mobbing

ISBN 978-3-86936-310-3

Cristian Galvez

Storytelling

ISBN 978-3-86936-373-8

(itte Harter .
Arschlocher
zahmen

ISBN 978-3-86936-447-6

Brigitte Hi\.d
Arbeiten
im Ausland

ISBN 978-3-86936-403-2

In 30 Minuten
wissen SleI

Ann Junk

Mentoring

ISBN 978-3-86936-407-0

Eberhard G. Fehlau
Erfolgs-
faktor 50+

ISBN 978-3-86936-266-3

In 30 Minuten
wissen Sie
mehr!

Oliver Geisselhart

Power-

Gedachtnis

ISBN 978-3-86936-317-2

Ardeschyr Hagmaier

Basiswissen
Akquise

ISBN 978-3-86936-262-5

B werben
auf Englisch

ISBN 978-3-86936-404-9

Cornelia Klem

Sibylle Klem

Suchmaschinen-
marketing

ISBN 978-3-86936-308-0

In 30 Minuten
wissen Sie
mehr!

Jens Fe.rber .
BQSISWISSEH
Wirtschaft

ISBN 978-3-86936-400-1

In 30 Minuten
wissen Sie
mehr!

Mathias Gnida
Flugangst
Uberwinden

ISBN 978-3-86936-380-6

In 30 Minuten
b Wissen Sie
mehr!

Ardeschyr Hagmaier

Problem-

I6sungen

ISBN 978-3-86936-307-3

NEUER

Bewerbungs-
anschreiben

ISBN 978-3-86936-391-2

In 30 Minuten
wissen f]le

Selbst-
organisation

10, Allaee.

ISBN 978-3-86936-300-4

Lieferbare Titel 30-Minuten-Reihe

(laudia Fischer

Akquise-
Telefonate

ISBN 978-3-86936-311-0

In 30 Minuten
wissen Sie
mehr!

Mathias Gnida

Produkt-

management

ISBN 978-3-86936-377-6

Peter Heigl

Rhetorik

ISBN 978-3-86936-256-4

Svenja Hofert

Das
Vorstellungs-
gesprach

ISBN 978-3-86936-405-6
In 30 Minuten

wissen Sie
mehr!

Hans-Jurgen Kratz

Delegieren

ISBN 978-3-86936-289-2

(laudia Fischer

Business-
Telefonate

ISBN 978-3-86936-401-8

In 30 Minuten
wissen Sie
mehr!

Alexander Groth

Fohren
mit EQ

ISBN 978-3-86936-351-6

Peter Heigl

Faires
Streiten

ISBN 978-3-86936-386-8

In 30 Minuten
wissen Sie
mehr!

Yvette E. Hofmann

Projekt-

management

ISBN 978-3-86936-259-5

Hans-Jurgen Kratz

Richtiges
Feedback

ISBN 978-3-86936-409-4

Christel Frey

Konflikt-
losungen

ISBN 978-3-86936-295-3

In 30 Minuten
wissen Sie
mehr!

Alexander Groth

Starken-
orientiertes
Fihren

ISBN 978-3-86936-301-1
In 30 Minuten

Dagmar Herzog
Lena Brenk

Entscheiden

ISBN 978-3-86936-396-7

Sabine Hubner

Kunden-
service

ISBN 978-3-86936-406-3

In 30 Minuten
wissen Sie
mehr!

Hans-Jurgen Kratz
Kritisieren und

Anerkennen

ISBN 978-3-86936-293-9



Lieferbare Titel 30-Minuten-Reihe

In 30 Minuten
wissen Sie

Haﬂ.s—Ju'rgeﬂ Kr.atz
Mitarbeiter-
gesprache

ISBN 978-3-86936-298-4

In 30 Minuten
wissen Sie

Karin Letter

Qualitats-
management

Rolf Meier

Wissens-
vermittlung

ISBN 978-3-86936-388-2

ers

Markéting
50+

ISBN 978-3-86936-413-1

Harald Scheerer

Gesprache
gewaltfrei
gewinnen

ISBN 978-3-86936-324-0

Martin Krengel

Effizientes
Lesen

ISBN 978-3-86936-410-0

Jorg Lohr

Ulrich Pramann

ISBN 978-3-86936-292-2

In 30 Minuten
wissen Sie

Pero Micic

Zukunfts-

management

Jutta Portner

Small Talk

ISBN 978-3-86936-296-0

Hermann Scherer
Frage;
technik

ISBN 978-3-86936-318-9

In 30 Minuten
wissen Sie

Adele Landauer

Charisma
& Charme

ISBN 978-3-86936-305-9

In 30 Minuten
wissen Sie

Thomas Lorenz
Stefan Oppitz

Petef.Mohr .
Prasentieren

ISBN 978-3-86936-261-8

Markus I. Reinke
Neukunden-
Gewinnung

ISBN 978-3-86936-302-8

Twitter,
Facebook,
XING & Co.

ISBN 978-3-86936-374-5

1n 30 Minuten
wissen Sie

Hartmut Laufer

Besprechungen

ISBN 978-3-86936-265-6

Monika Matschnig

Korpersprache
verstehen

ISBN 978-3-86936-322-6

Peter Mohr

Verkaufen

ISBN 978-3-86936-258-8

Brigitte R.uh\eder
Business-
Etikette

ISBN 978-3-86936-446-9

Carmen Schon

Frauenpower
im Job

ISBN 978-3-86936-354-7

In 30 Minuten
wissen Sie
mehr!

HarEmut Laufer'
Mitarbeiter-
vertrauen

ISBN 978-3-86936-411-7

In 30 Minuten
wissen Sie

Rolf Meier

Selbst-
motivation

ISBN 978-3-86936-321-9

In 30 Minuten
wissen Slli

Selbstlern-
techniken

ISBN 978-3-86936-390-5

Egon R. Sawizki

NLP im
Alltag

ISBN 978-3-86936-303-5

Torsten Schwarz

Online-
Marketing

ISBN 978-3-86936-414-8

Anno Lauten

Die
wirkungsvolle
Stimme

ISBN 978-3-86936-412-4

In 30 Minuten
wissen Sie
mehr!

Rolf Meier

Team-

ISBN 978-3-86936-389-9

In 30 Minuten
wissen SuE

Helmut Muthers

Ver-riickte
Unternehmer

ISBN 978-3-86936-382-0

Peter Sawtschenko
Positionierung

Ronald
Aljoscha

Raus aus
dem Jobfrust

ISBN 978-3-86936-415-5



Josef W. Seifert

Moderieren

ISBN 978-3-86936-297-7

In 30 Minuten

ISBN 978-3-86936-385-1

In 30 Minuten
wissen Sll?

Siranus Sven von Staden

Veranderungen
souveran
meistern

ISBN 978-3-86936-419-3

Martin Wehrle

Karriere-
sprung

ISBN 978-3-86936-423-0

Bernd M. Wittschier

Macht-
spielchen
im Buro

ISBN 978-3-86936-378-3

Jose
Bettina

Moderation

ISBN 978-3-86936-416-2

In 30 Minuten
wissen Sie
mehr!

Ulrich Siegrist
Martin Luitjens

Resilienz

ISBN 978-3-86936-263-2

In 30 Minuten
wissen Sll?

Katja Sterzenbach

Business
Yoga

ISBN 978-3-86936-376-9

In 30 Minuten
wissen Sle'

Ewald Wessling

Lernen von
Google & Co.

ISBN 978-3-86936-375-2

In 30 Minuten
wissen S|e'

Brigitte Witzer

Risiko-
intelligenz

ISBN 978-3-86936-445-2

Lothar Seiwert
Kunden-
begeisterung

ISBN 978-3-86936-325-7

In 30 Minuten
wissen Sie
mehr!

Walter Simon

Ziele
realisieren

ISBN 978-3-86936-387-5

In 30 Minuten

TM™S - Team
Management
NHEN

ISBN 978-3-86936-421-6

In 30 Minuten
wissen Sie
mehr!

Hans-Georg Willmann
Willens-
kraft

ISBN 978-3-86936-355-4

In 30 Minuten
wissen Sie
mehr!

Jorg Wurzer

Emotionale

Intelligenz

ISBN 978-3-86936-393-6

Lieferbare Titel 30-Minuten-Reihe

In 30 Minuten
wissen Sie
mehr!

Lothar Seiwert

Work-Life-

Balance

Joachim Skambraks

Elevator
Pitch

ISBN 978-3-86936-417-9

In 30 Minuten
wissen Sle|

Marc Tscheuschner

Unternehmens-
ethik

ISBN 978-3-86936-356-1

In 30 Minuten
wissen Sie
mehr!

Bernhard P. Wirth
Menschen-

kenntnis

ISBN 978-3-86936-299-1

Arnd Zschiesche

Oliver Errichiello

Marken-
fohrung

ISBN 978-3-86936-352-3

In 30 Minuten
wissen Sie
mehr!

INUTEN

Lothar Seiwert

Zeit-

management

ISBN 978-3-86936-381-3

Jochen Sommer
Verkaufen
mit NLP

ISBN 978-3-86936-418-6

In 30 Minuten
wissen Sltz

Helga \
Christian Zielke

Feng Shui am
Arbeitsplatz

ISBN 978-3-86936-422-3

In 30 Minuten
\ wissen Sie
mehr!

Bernhard P. Wirth

Selbst-

erkenntnis

ISBN 978-3-86936-304-2

In 30 Minuten

Zeitmanagement
fir Chaoten

e

ISBN 978-3-86936-379-0

In 30 Minuten
wissen Sie
mehr!

Reinhard K. Sprenger

Motivation

ISBN 978-3-86936-257-1

Martin Wehrle

Gehalts-
erhohung

ISBN 978-3-86936-320-2

Christiane Wittig

Kreatives
Netzwerken

ISBN 978-3-86936-424-7



Lieferbare Titel 30-Minuten-Reihe Kids

Jeder Band

€5,90 (D) /€ 6,10 (A)
64 Seiten, 2-farbig
Lesealter: ab ca. 9 Jahre

41 IRy
3 [ ]
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I ]
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ISBN 978-3-89749-637-8

ISBN 978-3-89749-133-5

e Em

ISBN 978-3-89749-638-5 ISBN 978-3-89749-191-5

ISBN 978-3-89749-679-8 ISBN 978-3-89749-046-8 ISBN 978-3-89749-129-8 ISBN 978-3-89749-811-2 ISBN 978-3-86936-144-4 ISBN 978-3-86936-143-7

Lieferbare Titel Arbeitshefte
Jeder Band €15,90 (D) / €16,40 (A)

80Seiten 62Seiten 64Sei ten 72Seiten 80 Seiten 96 Seiten
ISBN 978-3-89749-567-8 ISBN 978-3-89749-370-4 ISBN 978-3-89749-598-2 ISBN 978-3-89749-566-1 ISBN 978-3-86936-080-5 ISBN 978-3-89749-949-2



Lieferbare Titel Arbeitshefte

e
==

80Seiten

60Seiten
ISBN 978-3-89749-742-9

ISBN 978-3-89749-683-5

64Seiten

62Seiten
ISBN 978-3-89749-644-6

80 Seiten
ISBN 978-3-89749-371-1

52Sei ten
ISBN 978-3-86936-145-1

ISBN 978-3-89749-517-3

60Seiten

72Seiten
ISBN 978-3-89749-489-3

80 Seiten 78Seiten
ISBN 978-3-86936-081-2 ISBN 978-3-89749-450-3

64 Seiten

56Seiten
ISBN 978-3-86936-146-8

ISBN 978-3-89749-873-0

62Seiten

56Seiten
ISBN 978-3-89749-518-0

ISBN 978-3-89749-819-8

ISBN 978-3-89749-682-8

——
——

— 5'@{;

86Seiten

86Seiten
ISBN 978-3-89749-451-0

64Seiten
ISBN 978-3-89749-490-9

60Sei ten
ISBN 978-3-89749-743-6

ISBN 978-3-89749-681-1

88Seiten

64Seiten
ISBN 978-3-89749-645-3

88Seiten
ISBN 978-3-89749-837-2

78Sei ten
ISBN 978-3-89749-646-0

ISBN 978-3-89749-818-1

R

-

72Seiten
ISBN 978-3-89749-647-7

64Seiten

70Seiten
ISBN 978-3-89749-741-2

64Sei ten
ISBN 978-3-89749-372-8

ISBN 978-3-89749-744-3

72 Seiten

64 Seiten
ISBN 978-3-89749-950-8

88Seiten
ISBN 978-3-89749-602-6

70Se iten
ISBN 978-3-89749-599-9

ISBN 978-3-89749-354-4



€29,90 (D/A), DVD
ISBN 978-3-86936-168-0

e
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€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-540-1

[ e

i
i
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€49,00 (D/A)

ISBN 978-3-89749-684-2

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-86936-085-0

e

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-86936-200-7

€199,00 (D/A), DVD
ISBN 978-3-86936-197-0

e

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-610-1

[ -

Iﬂfl’ll

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-877-8

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-955-3

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-954-6

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-747-4

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-539-5

[

w

I

it

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-785-6

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-953-9

€49,00 (D/A)

ISBN 978-3-89749-843-3

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-748-1

-

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-786-3

e

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-839-6

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-840-2

€49,00 (D/A)

ISBN 978-3-89749-985-0

Lieferbare Titel Trainingsmedien, DVD/CD-ROMs

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-787-0

[

=
€49,00 (D/A)

ISBN 978-3-89749-876-1

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-882-2

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-841-9

€49,00 (D/A)

ISBN 978-3-86936-359-2

EII[IFI!

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-611-8

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-685-9

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-988-1

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-883-9

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-986-7
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Lieferbare Titel Trainingsmedien, DVD/CD-ROMs

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-842-6

€29,00 (D/A)
ISBN 978-3-86936-361-5

-y

€139,00 (D/A)
ISBN 978-3-86936-199-4

Inhalte! Merkwilrdig! Vermitteln!

€29,00 (D/A)

ISBN 978-3-86936-206-9

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-987-4

L I

e

€139,00 (D/A)
ISBN 978-3-86936-270-0

Hartmut Laufer

Seminarpaket

Probleml8sungstechniken
Fertige Trainingskonzepte fiir

o-Trainin
PC-Lemquiz
Seminareinstiegsmethoden

€139,00 (D/A)
ISBN 978-3-86936-454-4

€29,00 (D/A)
ISBN 978-3-86936-207-6

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-86936-201-4

Hartmut Laufer

Seminarpaket

Besprechungsmanagement

Fertige Trainingskonzepte fir
minare
30-Mi Trainings
Mikro-Trainin
PC-Lern:
Seminareinstiegsmethoden

€139,00 (D/A)
ISBN 978-3-86936-455-1

€139,00 (D/A)
ISBN 978-3-86936-269-4

€29,00 (D/A)
ISBN 978-3-86936-204-5

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-956-0

€139,00 (D/A)
ISBN 978-3-86936-357-8

Eeminarpak;zt .

Teamsndwickdumg

€139,00 (D/A)
ISBN 978-3-86936-358-5

€29,00 (D/A)
ISBN 978-3-86936-203-8

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-881-5

Seminarpaket
EardlikE nuanagemend

€139,00 (D/A)
ISBN 978-3-86936-271-7

Seminarpaket
Verkaufen

Seminareinstiegsmethoden

GABAL

€139,00 (D/A)
ISBN 978-3-86936-452-0

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-86936-360-8

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-884-6

Anton Dostal

Seminarpaket
Marketing

Fertige Trainingskonzepte fiir

€139,00 (D/A)
ISBN 978-3-86936-453-7

Improvisation im Training

€29,00 (D/A)
ISBN 978-3-86936-205-2

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-995-9

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-996-6

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-86936-142-0

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-997-3

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-998-0

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-86936-141-3

€49,00 (D/A)
ISBN 978-3-86936-086-7



Lieferbare Titel Trainingsmedien, DVD/CD-ROMs

€49,00 (D/A) €49,00 (D/A) €49,00 (D/A) €49,00 (D/A) €39,00 (D/A) €39,00 (D/A)
ISBN 978-3-86936-087-4 ISBN 978-3-86936-088-1 ISBN 978-3-86936-089-8 ISBN 978-3-86936-090-4 ISBN 978-3-89749-823-5 ISBN 978-3-89749-822-8

€39,00 (D/A) €39,00 (D/A) €39,00 (D/A) €39,00 (D/A) €39,00 (D/A) €49,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-885-3 ISBN 978-3-89749-887-7 ISBN 978-3-89749-886-0 ISBN 978-3-89749-958-4 ISBN 978-3-89749-959-1 ISBN 978-3-86936-104-8

| == ==

| =
£39,00 (D/A) £49,00 (D/A) £49,00 (D/A) £49,00 (D/A) £79,00 (D/A) £79,00 (D/A)
ISBN 978-3-89749-977-5 ISBN 978-3-89749-957-7 ISBN 978-3-89749-993-5 ISBN 978-3-89749-994-2 ISBN 978-3-89749-964-5 ISBN 978-3-89749-999-7

Personal:
entwicklung

€49,00 (D/A) €49,00 (D/A) €49,00 (D/A) €49,00 (D/A) €49,00 (D/A) €49,00 (D/A)
ISBN 978-3-86936-267-0 ISBN 978-3-86936-268-7 ISBN 978-3-86936-272-4 ISBN 978-3-86936-273-1 ISBN 978-3-89749-983-6 ISBN 978-3-89749-984-3

Themeneinfiihrung fiir das Seminarende

€49,00 (D/A) €49,00 (D/A) €49,00 (D/A) €49,00 (D/A) €29,00 (D/A) €139,00 (D/A)
ISBN 978-3-86936-084-3 ISBN 978-3-86936-139-0 ISBN 978-3-86936-140-6 ISBN 978-3-86936-202-1 ISBN 978-3-86936-224-3 ISBN 978-3-86936-225-0



|deen gesucht fur inspirierende Deko-
rationen und kreative Werbematerialien?

Bel GABAL werden Sie fundig!

Ob Sitzhocker, Zettelbox, Schirm oder Postkarte — wahlen Sie aus
den zahlreichen GABAL-Werbemitteln |hr passendes Produkt und
uberraschen Sie lhre Kunden!

Die Werbemittel und Dekorationshilfen erhalten Sie zu einem festen
Einkaufspreis oder kostenfrei in Verbindung mit einer Buchhandels-
Aktion.

Sprechen Sie gerne lhren GABAL-Vertreter oder das GABAL-Vertriebs-
team an!

Alle Dekorations- und Werbemittel finden Sie auf www.gabal-verlag.de

Ubrigens: Kennen Sie schon den Handlerbereich auf unserer GABAL-
Homepage? Dort finden Sie alles, was das Handler-Herz begehrt!
Informativ und bequem. Nutzen Sie unseren Service und registrieren
Sie sich jetzt!



Maldgeschneiderte Events
Fur den Handel!

GABAL bietet Autoren-Veranstaltungen der besonderen Art. Keine Lesungen, sondern
Workshops oder Impulsvortrage!

Denn alle Autoren kommen aus der Weiterbildungsszene und arbeiten als Trainer, Berater,
Coachs. Sie wissen, wovon sie sprechen, und konnen das Wissen praxisnah, umsetzungs-
orientiert, vor allem aber spannend und unterhaltsam transportieren.

Das Besondere fur den Handel: Fast alle Autoren treten honorarfrei auf!
Nur Reise- und gegebenenfalls Ubernachtungskosten fallen an. Um auch diese zu mini-
mieren, haben wir Flyer mit regionalem Bezug erstellt.

Die Art der Veranstaltung bestimmt der Handel: Egal, ob eine Tagesveranstaltung wahrend
der Ladenoffnungszeit, ein Abendevent vor ausgesuchtem Publikum oder eine Veranstal-
tungsreihe fur Kunden und/oder Mitarbeiter — gerne setzen wir mit den Buchhandlern die
jeweiligen individuellen Winsche um.

Mit solchen Veranstaltungen kann sich der Handel wunderbar von Mitbewerbern und dem
Internet abgrenzen und eigene Akzente setzen. Gleichzeitig verdeutlicht er somit seine
eigene Kompetenz! Und bietet den Kunden Weiterbildungsmaglichkeiten, fur die der Kunde
sonst viel Geld investieren muss. Gerade in Zeiten, in denen solche MalRnahmen in Unter-
nehmen auf den Prufstand gestellt werden und Mitarbeiter sich selbst weiterbilden mussen,
ist dies eine tolle Moglichkeit fir den Handel!

»Die Zusammenarbeit mit dem GABAL Verlag ist immer sehr angenehm. Bei
Veranstaltungen werden immer die Anforderungen des Standortes und die
Kundenstruktur vor Ort bertcksichtigt, sodass attraktive Kurz-Workshops und
Vortrage fur unsere Kunden stattfinden. Mittelfristig binden wir so Kunden an den
Laden und zeigen, dass wir fur ganz unterschiedliche Themen interessante Titel
im Angebot haben. Auf die sehr engagierten Mitarbeiterinnen des GABAL Verlags
ist immer Verlass.«

Petra Hocke, Buchhandlung Hugendubel, Frankfurt

»Veranstaltungen mit dem GABAL Verlag: Kompetente und grof3zugige Unterstut-
zung, liebenswurdige Mitarbeiterinnen, hochkaratige UND sympathische Autoren.
Unsere Kunden waren begeistert und wir auch.«

Christel Konradi, Buchhandlung Lehmanns Media, Hannover

»Es war ein grol3artiger, sehr gelungener Abend mit Ihrem begnadeten Autor,

der es wirklich auRerordentlich gut versteht, seine Zuhaorer zu begeistern und

zu erheitern. Und nachdenklich zu machen! Wir haben auch sein Buch recht gut
verkauft, was naturlich ein wichtiger Punkt fur Sie und uns ist. Danke fur Ihre
tolle Organisation und Ihr Engagement, das es mir leicht gemacht hat, den Abend
auch gut zu managen. Es hat alles wunderbar geklappt!«

Katharina Engelhardt, Buchhandlung buchereck am Rathaus, Vellmar, iber
eine Veranstaltung mit Ralph Goldschmidt




Ihre Ansprechpartner-
innen im GABAL Verlag:

Geschaftsfihrung, Presse,
Marketing

Ursula Rosengart

Telefon 069 830066-46
ursula.rosengart(@gabal-verlag.de

Verkaufsleitung

Kerstin Paulukat

Telefon 069 830066-45
kerstin.paulukat(@gabal-verlag.de

Vertrieb

Andschana Gad

Telefon 069 830066-16
andschana.gad(@gabal-verlag.de

Vertrieb

Melanie Keckstein

Telefon 069 830066-15
melanie.keckstein(@gabal-verlag.de

Vertrieb, elektr. Medien

Lara Bangert

Telefon 069 830066-38
lara.bangert(@gabal-verlag.de

Lizenzen
Kerstin Schlosser
kerstin.schlosser(@gabal-verlag.de

PS: Auf unserer Homepage kénnen
Sie sich als Buchhandler anmelden.
Dann stehen Ihnen — auch far |hre
Kunden — blatterbare Lese- und
Horproben zur Verfigung. Unseren
Newsletter abonnieren Sie unter
www.gabal-verlag.de.

GABAL

Ihre Ansprechpartner
fur den Buchhandel:

Berlin, Brandenburg, Bremen,
Hamburg, Niedersachsen,
Mecklenburg-Vorpommern,
Sachsen-Anhalt, Schleswig-
Holstein

VFV-Vereinte
Fachverlagsvertretungen
Arno Montiel

Neukirchstralle 36

28215 Bremen

Telefon 0421 4374191

Mobil 0172 9138545

Telefax 0421 4374192
arno.montiel@t-online.de
www.ereinte-fachverlags-
vertretungen.de

Nordrhein-Westfalen

Wolfram Neidhardt
Wilbrandstralie 98

33604 Bielefeld

Telefon und Telefax 0521173167
wolfram.neidhardt@web.de

Hessen

VFV-Vereinte
Fachverlagsvertretungen
Hans Rosenstengel
Stolzestralle 8

75175 Pforzheim

Telefon 072312988882
Mobil 0171 7870659
Telefax 072312988884
hans.rosenstengel@t-online.de
www.ereinte-fachverlags-
vertretungen.de

Baden-Wirttemberg

Yvonne de Laporte-Luttringhaus
Am Hipperling 21

67271 Battenberg

Telefon 06359 81533

Telefax 06359 83744
de-la-lue@t-online.de

Preisstand November 2012. Irrtum und Anderungen vorbehalten.

Unsere Autoren stehen fir Veranstaltungen zur Verfugung.
Details erfragen Sie bei unserem AulRendienst oder direkt beim Verlag!

Luxemburg, Rheinland-Pfalz,
Saarland

VFV-Vereinte
Fachverlagsvertretungen
Stefan Schmitz
Seelbacherstralle 48 a
65510 Idstein

Telefon 06126 52403

Mobil 0171 2125324
Telefax 06126 3653
s.schmitzverlagsvertretung
@t-online.de
www.ereinte-fachverlags-
vertretungen.de

Bayern, Sachsen, Thiringen
VFV-Vereinte
Fachverlagsvertretungen
Jutta Becher-Castaldi
ViatisstraRe 64

90480 Nirnberg

Telefon 0911 403198

Mobil 0172 8109045

Telefax 0911 406710
jutta.becher.Vfv@t-online.de
www.ereinte-fachverlags-
vertretungen.de

Schweiz

Dagmar Bhend

b + i buch + information ag
HofackerstraRe 13

8032 Zirich

Telefon 044 4221217
Telefax 044 3814310
d.bhend@ava.ch

Osterreich:

Roland First

Bertha von Suttnergasse 13
2700 Wr. Neustadt

Mobil 0664 3912840
Telefax 0125330337662

roland.fuerst(@mohrmorawa.at

Verlagsauslieferungen:

Auslieferung Deutschland
Bestellannahme/Kundenservice:
Sigloch Verlagservice

GABAL Verlag GmbH

Am Buchberg 8

74572 Blaufelden

Telefon 07953 883757

Telefax 07953 883700
verlagservice(@sigloch.de

Auslieferung und Vertrieb
Schweiz

AVA Verlagsauslieferung AG
Centralweg 16

8910 Affoltern a. A.

Telefon 044 7624250
Telefax 044 7624210
verlagsservice(@ava.ch

Auslieferung und Vertrieb
Osterreich

Mohr Morawa Buchvertrieb GmbH
Sulzengasse 2

1230 Wien

Telefon 01 680140

Telefax 01 689600 o. 6887130
bestellung@mohrmorawa.at

GABAL Verlag GmbH - Telefon 069 830066-0 - Telefax 069 830066-66
SchumannstraRe 155 - 63069 Offenbach
info(@gabal-verlag.de - www.gabal-verlag.de






