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Warum sind manche Menschen scheinbar mühelos erfolgreich und beliebt, während andere jeden Tag 

um ein Quäntchen Anerkennung kämpfen? Ist so etwas angeboren? Nein! Ilja Grzeskowitz weiß, wie 

man sich selbst eine Siegermentalität zulegt. In seinem Audio Attitüde benennt er sieben 

Erfolgsschlüssel, die bewirken, dass Sie sowohl auf persönlicher, vor allem aber auf beruflicher Ebene 

Ihre Ziele und Träume leichter, effektiver und mit Freude erreichen können. Das Resultat: nachhaltige 

Veränderung, die wirkt. 

 

Träume nicht dein Leben, sondern lebe deinen Traum: Attitüde bietet nicht nur motivierende 

Anregungen, praktische Beispiele und inspirierende Geschichten. Um konkret ins Handeln zu 

kommen, gibt Ilja Grzeskowitz seinen Hörern außerdem Checklisten und direkt umsetzbare 

Handlungsanweisungen mit auf den Weg. Nutzen Sie die Chance, Ihr Leben eigenständig in die 

gewünschte Richtung zu lenken! 
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Haben Sie auch die Nase voll von schleimigen Verkäufern, die sich Ihnen direkt bei Betreten eines 

Geschäftes an die Fersen heften und bereits die Eurozeichen in den Augen stehen haben? Dann ist 

Jürgen Freys Audio Mein Freund, der Kunde genau das Richtige für Sie. Wir wollen heute nicht mehr 

dort kaufen, wo der beste Preis lockt. Wir kaufen dort, wo wir ein gutes Gefühl haben und wo wir uns 

mit den Wertvorstellungen des Anbieters identifizieren können. Wie bei Freunden – denn da wissen 

wir, dass wir uns gegenseitig etwas Gutes tun. 

 

Schluss mit aggressivem Verkaufen! Her mit Werten wie Ehrlichkeit und Verlässlichkeit: Jürgen Frey 

zeigt den Weg auf zu einer nachhaltigen Kundenbeziehung. Er berichtet ehrlich und authentisch aus 

rund 20 Jahren Verkäufer-Dasein: Rückschläge, Erfolge und Erkenntnisse – Mein Freund, der Kunde 

ist ein unterhaltsamer Audioratgeber randvoll mit Realbezug. 


